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Se Vvocé quer Iniciar um negocio I

lucrativo, o mercado
de perfumes pode ser a resposta
iIdeal. Sao produtos que oferecem
otimas margens de lucro, com
suporte completo para crescer de

forma solida e rentavel.
W,




///

SOI

PU BLICO

Ati\ngimos 3 publicos

CONSUMIDORES
: USAM COMERCIALIZAM

produtos com descontos ! i produtos ganhando lucro

______________________________________________________________________

________________________________________________________

EMPREENDEDORES

' PROMOVEM A MARCA
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Escolha como Iniclar: I

« Consumidor:
 Revendedor:
* Franqueado;

» Distribuldor. W
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Lucre Muito por Més
nas Vendas Diretas




'VANTAGENS DOS PERFUMES I

Sao amplamente consumidos, com alta
rotatividade e grande margem de lucro.
Variedade de Fragrancias, aprovadas pela
ANVISA, atende todos 0s gostos e ocasioes.
Perfumes sao de uso diario e recorrente,
favorecendo a fidelizacao de clientes.
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VENHA VIVER ESSE
NOVO MOMENTO!

Seja bem - vindo
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